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Nula na internetu

Co pro Vas znamena nula? Nic? Zalezi na tom, v jakém kontextu o ni mluvime.
Znam se osobne s lidmi, ktefi diky internetu posunuli svoje roCni prijmy
0 jednu nulu vys.

Sam jsem se v podnikani na internetu naucil hodné véci. Treba to, jak béhem jednoho mésice
vydélat pres milion korun navic. Ale taky jsem se naucil jaké to je, kdyZz na né€em fadu meésicu

pracujete a pak si musite fict nepfijemnou pravdu: , Tudy cesta nevede®.

V tomto e-booku mam pro Vas tipy, kudy se vydat pfi vydélavani penéz na internetu.
A taky se tu dozvite, kudy cesta nevede.
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Digitalni a zivy svet

O Podnikani na internetu se s trochou nadsazky fidi uplné stejnymi principy jako
obchodovani v Zivém svété.

O Co tim mam na mysli? Kazdé podnikani, potazmo prodavani, je o tom, Ze musite pomahat.
V Zivém svété treba majitel zelinarstvi pomaha lidem tim, Ze si u néj lidé vyberou cerstvou
zeleninu. Pravnik pomaha v Zzivém svété vyresit lidem jejich spor
se sousedem. Lékar pomaha lidem spravit ziomenou nohu.

O Kdyby svoji praci nedélali dobre, tak nemohou fungovat. Lidi si prosté mezi sebou hodné
rychle feknou, Ze zelinaf ma vymetené regaly a prestanou tam chodit...
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Digitalni a zivy svet

V digitalnim svété plati stejna pravidla. Pomahejte lidem a budete uspésni.

V tomto e-booku najdete konkrétni navody, jak lidem pomahat a vydélavat u toho penize.
Pomahat muzete treba tim, Ze:

Prodavate zbozi - podobné jako zelinar
Prodavate sluzbu - podobné jako lékar

Radite lidem - podobné jako pravnik

Nez se ale do toho pustime, prectéte si nasledujici ¢lanek “Jak ziskat nové obchody f.a
z digitalniho svéta”. Psal jsem jej puvodné pro financ¢ni poradce, ktefi chtéji NN
vydélavat na internetu, ale plati pro vSechny ostatni obory. \ | /// !
=
=
> ]

793
E— |

5




Jak ziskat nové obchody
z digitalniho sveta

Praci financniho poradce se vénuiji tisicovky lidi na ¢eském trhu a ziskat nového klienta
rozhodné neni jednoduché. V registru Ceské narodni banky je zapsano 150 tisic
zprostredkovatell a vétsina z nich déla jednu a tu samou véc. Vola lidem a nabizi jim

financni sluzby.

V dobé internetu se to da délat i jinak. Internet je skvély na to, Ze mizete byt kazdy den
v kontaktu s tisicem lidi zaroven. A je jen otazkou casu, kdy nékdo z téchto
potencionalnich klientli bude potrebovat s néc¢im poradit a ozve se vam sam.




Nastvat eskymaka

Pravidelna Gcast na riznych kurzech a seminarich (on-line i na Zivo) mé stoji spoustu
penéz, ale jsou to ty nejlépe investované penize. Jeden z téch poslednich seminari byl
s izraelskym business konzultantem jménem Elad Hadar. Ma-li néjaky narod byt
symbolem uspésnych a bohatych obchodnikdi, tak je to pravé narod Zidovsky.




Nastvat eskymaka

Elad Hadar na zac¢atku seminare polozil otazku: “O Zidech se fika, Ze jsou skvéli
obchodnici a traduje se, Ze dobry obchodnik proda i eskymakovi kus ledu. Je to dobre
nebo Spatné?” V sale bylo nékolik desitek lidi a zacalo to tam Sumét. Salem plnym
obchodniku se nesly rozdilné odpovédi.




Nastvat eskymaka

Samozrejmeé, Ze je to Spatné. Co asi Fekne doma eskymak svoji Zzené eskymacce, ktera

za deset dolarti priveze domu na sanich bednu pIlnou ledu? “Nechala ses napalit! Moje
téZce vydélané penize jsi utratila za led, kterého si miZzeme kolem naseho igli posbirat
zadarmo kolik chceme! Ktery lotr ti to prodal?”Ttakovy obchodnik uz o eskymaky
nadobro prisel. Nikdy si uz od néj nic nekoupi, protoze jim prodal zbytecné a nepotrebné
zbozi.




Nastvat eskymaka

Ono totiz plati, Ze s prodavanim se musi pomahat. Prodejte eskymakovi teplou kozesinu
a pomahate mu. Prodejte mu kus ledu a o pomoci nemtize byt fec. Prodavani znamena
pomahani, a plati to i naopak. Ve svété financnich sluzeb to plati dvojnasob. A to je prvni
ze dvou klicovych formuli pro Gspésny prodej na internetu. Pomahat muzete tisiciim lidi
najednou.




Ochranny mod zakazniku

Zpusob obchodovani poradcu je ovlivnén hlavné tim, jak jsou poradci odménovani.
Provizni schémata jsou nastavena tak, Ze vétSinou ta nejvétsi provize je za uzavreni
obchodu. A s tim se neda nic délat. Trh si to takto zaridil. Nejvétsi provize jsou hned
na zacatku, to znamena, Ze poradci jsou motivovani k tomu, aby shanéli porad nové
a nové klienty a zajistili si tak slusny prijem. No a jak to délaji? VétSinou nabidky

na schiizku probihaji asi takto: “Ukazi Vam, predstavim vam, poradim Vam...”.

Co se déje v hlavé prijemce takové zpravy?




Ochranny mod zakazniku

Zkuste si predstavit tuto situaci. Zazvoni Vam u dveri obchodnik s kufrem plnym
kosmetiky. Jesté ani nepromluvil. Co Vam jako prvni projde hlavou? , Prisel nékdo, kdo
se Zivi prodejem vonavek. Urcité bude jeho snahou mi néco prodat. Urcité mi necha
pfivonét k néjakym vzorkiim. Ale vZdyt nechci Zadnou vonavku. Nedostanu se do

neprijemné situace, kdyz nebudu chtit koupit? Nebude na mé tlacit?“ Podobné myslenky
probéhnou béhem prvnich par vterin.




Ochranny mod zakazniku

A néco podobného probiha v hlavach lidi, kterym zavola finanéni poradce a chce

si domluvit schizku. “Chce se se mnou sejit financni poradce, kterého ani neznam.
Nebude mé chtit do néceho uvrtat? Nebude na mé tlacit, abych nékam posilal moje
penize? Nedostanu se do nepfrijemné situace, kdyz od néj nebudu chtit nic koupit?...
To vse se mu zcela logicky bude odehravat v hlavé a radéji setkani odmitne.
Zakaznikovi se spousti obranny mod.
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Ochranny mod zakazniku

Jeho hlava ale umi spustit i opacny mod. Moéd pfrijimaci.
Kazdy zakaznik ma pfri prodeji v hlavé néco jako barometr.

A digitalni svét vam pomuze posouvat tento barometr z médu odmitani do médu
prijimani.




Ochranny mod zakazniku

Lidé radi nakupuiji, ale jsou neradi, je-li jim prodavano. Co to znamena? Radi chodi

do obchodu. Ale jsou neradi, kdyz za nimi pfichazeji obchodnici. Zacinal jsem jako
poradce pred dvaceti lety. Tenkrat nam na obchodnich trénincich rikali, ze telefon

je pouze prostfedek k domluveni schuzky. Lidé nebyli prehlceni tolika prodejnimi
nabidkami jako dnes. Domluvit si schiizku po telefonu nebyl velky problém. Finan¢nich
poradct bylo nékolikanasobné méné a klienti nebyli vystaveni takovému masivhimu
prodejnimu tlaku. Dnes je to jinak. Lidé maji nabidky na schlizky spojené s predstavou,
Ze jim bude chtit poradce néco prodat.




Sedm dohod

A ted k té druhé zakladni formuli pro obchodovani na internetu. Ziskavani novych
klienta z internetu probiha podle schématu, kterému fikam Sedm dohod.

Sedm dohod, které musi mezi zakaznikem a obchodnikem probéhnout. Mezi zakaznikem
a poradcem probihaji dohody, které maji sviij vyvoj v ¢ase a nedaji se obejit.

Prvni dohoda zni “Poznat”. Dej o sobé svétu védét. Dej védét o tom, kdo jsi a ¢im
se zabyvas. Musis se predstavit, ukazat, jak lidem pomahas. Aby védéli,
co od tebe mohou ocekavat.




Sedm dohod

Druha dohoda se jmenuje “Hlazeni”. Ziskej souhlas s hlazenim tim, aby zakaznik mohl
byt hlazen. Hlazen tfeba tim, Ze mu obcas poskytnete informaci, ktera mu s nécim
pomuze. Radu, ktera se mu v budoucnu hodi.




Sedm dohod

Treti dohoda se jmenuje “Ziskej divéru. Vytvor vztah.” Zakaznik, u kterého nema
poradce duvéru, neni pfipraven na to, aby mu bylo prodavano. Pokud klient nema dvéru

poradce, snadno rekne NE. A pokud k prodeji presto dojde, bude ten prode;j stat
bez zakaznikovy duvéry na chatrnych zakladech.




Sedm dohod

Ctvrta dohoda se jmenuje “Ochutnavka” Dej mu ochutnat. Ve svété finan¢nich poradcii
je typickym prikladem zpracovany financ¢ni plan. Pata dohoda zni “Prodavat”.
Mam-li se zakaznikem vztah, mizu zacit obchodovat.




Sedm dohod

Vétsina poradcu jde rovnou na véc. Snazi se rychle prodat a preskakuji predchozi dohody.
Je to néco podobného, jako kdyZ jde chlapec s divkou na prvni rande. NemuzZe si rovnhou
Fict o sex, jit rovhou na véc, to by asi neproslo. Napred se museji poznat, potom musi

ziskat souhlas s hlazenim, potom si mizou dat prvni pusu a pak teprve
muze prijiti ten sex.




Sedm dohod

Sesta dohoda se jmenuje “Hyc¢kani”. Je nutné hyckat stavajici zakazniky. Pecovat o né.
V Zivém svété, na to nebyva cas. Prijit o zakaznika je mnohem snadnéjsi nez ziskat
nového. A v digitalnim svété je disciplina hyckani uzasné zabavna a hyckani probiha
Vasim jménem i kdyzZ jste na dovolené. To umi automatizované systémy,

které to délaji za Vas.




Sedm dohod

Posledni dohoda je “Reference”. Reference neboli doporuceni. KdyzZ jste se zakaznikem
prosli vSemi dohodami a on je se vS§im spokojen, je velmi snadné si brat doporuceni.
A v digitalnim svété s nimi pracovat je uzasné.




Sedm dohod

Tak to je sedm dohod. Schéma, pro uspésné obchodovani v digitalnim svéteé. Jestli patfite
mezi zkusené poradce, prodavate podle podobného schématu. | ja jsem to tak driv délal.
Ale kolika lidem za den se takhle muzete fyzicky, nazivo predstavit? Setkat se snimi?

S tremi? S péti? S deseti? Jsou to jednotky lidi. Mame jenom jeden cas. 24 hodin denné.
Vic toho casu nam prosté nikdy, nikdo neda.Udélat zménu a zacit délat ty spravné

véci na internetu sice stoji néjaky cas navic, ale rozhodné se Vam to vrati.




Sedm dohod

Nechte se k tomu inspirovat slovy jednoho z nejbohatsich lidi na zemi. Bill Gates,
zakladatel Microsoftu, o tom mluvi takto: "NezalezZi na tom, kde jste nyni, ale kde budete
za 5 az10 let svého Zivota.“




Jak zacit vydelavat?

O Teprve ted, po precteni Sedmi dohod, ma smysl pokracovat dal.

O Jestli jste s principem Sedmi dohod v pohodé, jste na dobré cesté rozjet
podnikani na internetu na piny koule

O Jestli s tim v pohodé nejste, tak se do podnikani na internetu zatim nepoustéjte. Nechejte
to v hlavé jesté chvili zrat....

O A ted se mGZeme pustit do popisu toho, co vlastné na internetu lze
délat a vydélavat tim.




Vyberte si to “svoje”

To je uplné jasn)’/ Musi Vas to bavit! Kdyz Elovék délé to co ho bavi,

Internet je skvély v tom, Ze skyta nepreberné mnozstvi moznosti pro prodej zbozi a sluzeb

Moje rada cCislo 1: Pokud uz v néjakém oboru podnikate, mate svou firmu a bavi Vas to,
vyuZijte internet a on-line marketing k ziskani novych zakaznika a obchodii. Ctéte dal,
preskocte kapitoly, kde jsou tipy pro podnikani na internetu a vyzkousejte nastroje pro on-
line marketing. Dobrou volbou je www.digitalni-obchodnik.cz

Moje rada cCislo 2: Pokud vas laka zména a chcete se pustit do podnikani, nikdy to nebylo’
jednodussi. A ta moje rada? Vyberte si to, co Vas bavi a v ¢em jste dobri.



http://www.digitalni-obchodnik.cz

O Predstavim Vam 6 zpusobtl podnikani na internetu

O Existuji i dalsi, ale s témito Sesti si prozatim vystacime




Pet zplisobl podnikani

O E-shop

O Vyroba infoproduktt
O Affiliate

O Prodej na aukcich

O Kreativni vyrobky




E-shop

O To je asi ten nejlépe predstavitelny zpulsob, jak vydélavat na internetu

O Poridit si vlastni e-shop muzete dvéma zpulisoby




E-shop

0O 1. zpusob: Vlastni e-shop

O To bych doporudil hlavné tomu, kdo ma néjaké originalni zbozi. Zapomente na to,
Ze cesta vede prodejem spotrebniho zbozi. Konkurence je velika a jestli nemate
po kapsach balik penéz, tak Vas konkurence zdrti.

Typicky dobrym artiklem muze byt zbozi, které zajima Gzkou skupinu lidi a Vy mate
moznost tuto skupinu oslovit.

Prikladem jsou manzelé Michalicovi a jejich obchod se specialnimi potfrebami
pro malire: http://veselemalovani.cz/rubriky/eshop



http://veselemalovani.cz/rubriky/eshop

E-shop

0O 2. zplsob: Dropshipping

O O co jde? Nezabyvate se ni¢im jinym, nez tim, aby do e-shopu chodili navstévnici. Ostatni
za vas déla partner - dodavatel. Objednavka se zkratka jenom preposle a zbozi odchazi k
zakaznikovi. Navstévnik e-shopu vibec netusi, Ze nakupuje v tomto typu obchodu, protoze
navenek se vse tvari jako normalni e-shop. Vyhodou je, Ze nemusite mit zadny kapital na
rozjezd, nevyhodou jsou niZsi marzZe a zavislost na “nékom tretim”

O Prikladem poskytovatele dropshippingu je http://www.fastcentrik.cz/



http://www.fastcentrik.cz/

Vyroba infoproduktu

O Mezi nejcastéji prodavané infoprodukty na internetu patri videokurzy a e-booky.
Prikladem takového E-booku miize byt tfeba pravé ten, ktery ctete. Tento je ke stazeni
zdarma, ale na internetu se e-booky taky prodavaji. Navod na to, jak napsat ebook najdete
tady: Jak napsat e-book

Videokurzy muze na internetu udélat kazdy, kdo ma co predat lidem kolem sebe.

A zdaleka to nemusi byt videokurzy o vydélavani penéz. Hodné dobré penize vydélava
treba kurz Moniky Brydové, ktera uci kreativni tvorbu z FIMO hmoty.

Chcete-li vytvorit vlastni on-line kurz, nikdy to nebylo jednodussi. Nemusite nic
programovat ano kupovat technické reseni. Je tady pro vas platforma
www.kurzyproradost.cz



http://www.jak-napsat-ebook.cz/?a_box=du4622bc
http://www.kurzyproradost.cz

Affiliate

O Nemusite ani nic vyrabét a presto muizete prodavat. A jak to funguje? Vse je velmi
jednoduché! Jeden partner néco vyrobi a druhy pomltize s propagaci. Cizi produkty muzete
propagovat na internetu jednoduchym zpusobem. Ziskate jedine¢ny odkaz
a z kazdého navstévnika, ktery pres Vas odkaz koupi zbozi, sluzbu
nebo infoprodukt, ziskavate provizi.

O Priklad affiliate programu i s popisem jak na to,
ziskate tfeba tady: http://affil.kurzyproradost.cz



http://affil.kurzyproradost.cz

Prodej na aukcich

O Prodavat muZete na internetu i bez vlastniho e-shopu. Webové aukce funguiji tak,
Ze umistite na jejich web popis zboZi, jeho obrazek a o prodej se postara vysoka
naavstévnost téchto portalu.

O Priklad ¢eského aukéniho prodeje najdete tfeba tady: www.fler.cz

O Mezi zahrani¢nimi je asi najznaméjsi www.ebay.com



http://www.fler.cz
http://www.ebay.com

Kreativni vyrobky

Bavi Vas vyrabét hezké véci? Vyrobky z hliny, broze, bytové dopliiky nebo modni doplrky?
No tak to je jasné! Vyzkousejte prodat svoje vyrobky na internetu. Jsou specializované
portaly, které jsou na to pripravené a kdyz vytvorite néco pékného, urcité se to proda.
Rada 3ikovnych lidi si z toho udélala legitimni Zivnost.



http://www.fler.cz

Cemu se radéji vyhnout

O Je toho hodné, ¢emu je dobré se na internetu vyhnout a vSechno
by se ani do tohoto e-booku neveslo. To ale nevadi, protoze
pro zacatek mam pro Vas par doporuceni, ktera staci dodrzovat a neslapnete vedle.

O Tak tedy otocte list a pékné si zapiste za usi, cemu se radéji vyhnout




Cemu se radéji vyhnout

O Zapomernte na viechna lakadla typu “Prace na internetu” z domova. Zpravidla to funguje

tak, Ze zaplatite poplatek a prijde Vam navod, abyste dali inzerat podobného znéni a
napalili dal3i nestastniky

0O Zapomente na viechna lakadla typu “Zhodnoceni investic” Muzete se setkat s pojmy HYIP
(High-Yield Investment Programs), pripadné HYROL (High Yield Return On Loan),
které nabizeji zhodnoceni investic v Fadu desitek procent.

O Pyramidova schémata. Rika se tomu taky Ponziho schém. Zaruéena past na vase kac¢ky. Do
toho se nepoustéjte. A jak je poznate? Nékdo po Vas chce platbu a Vasim
ukolem je shanét dalsi ucastniky za poplatek.




Cemu se radéji vyhnout

O Obecné Ize shrnout predchozi body do jednoho: Nechodte do ni¢eho, kde po Vas chtéji
néjaky poplatek predem.

O Prodej vyhernich schémat pro hazardni hry. Vypada to lakave, ale je to nesmysl.
Ta schémata funguji za predpokladu, Ze mate neomezeny zdroj penéz. A to nema nikdo. S
kaZzdou vyhrou exponencialné roste mnozstvi penéz, o které muzete pfrijit.

O Klikacky. Rika se takhle réiznym nabidkam typu “sedis doma u poc¢itace a klikas”.
Nejde ani tak o podvod, jako o hovadinu. Poplatky za klikani jsou tak nizké,
Ze v prepoctu na hodinovou sazbu si vic vydélate jako pokladni v Tescu.




Cemu se radéji vyhnout

O Generalni rada zavérem ma zkratku: “ZSR”

O Vite co ta zkratka znamena?
Zdravy Selsky Rozum

O Vyhnéte se viemu, ¢emu nerozumite.




Zaverecné povzbuzeni

O Chcete pro svij svlj on-line marketing nové inspirace?
Prohlédnéte si moje videa na YouTube: https://www.youtube.com/channel/UC-1zOEX_y7jHNPPOgoDVO8Q

O Nastroje pro tvorbu webu a e-mail marketing najdete tady: www.digitalni-obchodnik.cz

O Jste finandni poradce? Vlastni web a e-mail marketing snadno zprovoznite tady: http://www.e-konzultant.cz

O Prodejni techniky a obchodni dovednosti nacerpate tady: www.obchodnickaakademie.cz

O Jestli potfebujete konzultaci, mizete si ji objednat na mém webu: www.pavelfara.cz/ceny



https://www.youtube.com/channel/UC-Iz0EX_y7jHNPP0goDVO8Q
http://www.digitalni-obchodnik.cz
http://www.e-konzultant.cz
http://obchodnickaakademie.cz/
http://pavelfara.cz/ceny/

